-

~“Horario de atencion

Lunes a Viernes:
De 9:00 a 12:00 y de 3:00 p.m. 5:00 p.m

Sabado:
De 9:00 a 12:00

Direccion:
12 Calle Poniente, No. 2817, San Salvador,
Edificio Sede Central, 1a Planta.

Teléfono:
2260-5320

Email: cede@uma.edu.sv

Acérquese y permitanos servirle y

apoyar en la mejora de su negocio.

METODOLOGIA DE TRABAJO:

La estrategia y metodologia estaré sustentada en lo
siguiente:

Escuchar las necesidades del cliente y definir
expectativas y diagnostico.

Determinar clase de cliente
requerida.

y asistencia

Crear un plan de accion a seguir con el cliente,
definiendo las responsabilidades del mismo y
del asesor

Ayudar en la implementacion
accion

del plan de

Dar seguimiento y capturar los resultados

La evaluacion del impacto economico del
servicio que ha recibido el cliente al finalizar la
asistencia, indicando
asistencia dada.
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«C‘ NuestrosObjetivos

S
SERVICIOS QUE
BRINDAMOS
MISION . o Apoyar a emprendedores y a micro y pequefios
Promover el elmprendedurls.mo’y el . empresarios en la creacion o mejora de sus
desarrollo empresarial, con especial énfasis en negocios.

las micro y pequefias empresas, mediante la

prestacion de servicios de asesoria, , ] S
capacitacién yasistencia técnica: . Brindar asesoria, asistencia técnica, vy
’ ' capacitacién a para mejorar las habilidades de

contribuyendo de esta forma a la vinculacion de emprendedores, y de micro y pequefios
la Universidad con el sector empresarial y a |a empresarios.
dinamizacion de la economia local y nacional

CAPACITACION:
- MERCADOTECNIA

- CONTABILIDAD

- EMPRENDEDURISMO
- PLANES DE NEGOCIO
- OFIMATICA

o Establecer alianzas con instituciones y

¢ \ . .y
4 (’ | organismos para coadyuvar la promocion 'y
R desarrollo de negocios con potencial de
crecimiento, productividad y competitividad.
VISION
| ASISTENCIA TECNICA Ser reconocidos como un centro de atencion al e Servir como centro de formacion y practica
Y - DESARROLLO DE PRODUCTOS 0 g g . .
- COMERCIALIZACION sector empresarial por el profesionalismo, la empresarial para estudiantes que deseen
- PROMOCION COMERCIAL o o o 9.9 H i 1
_ PLANES DE NEGOCIOS calidad e integridad en los servicios que se noursionar en el mundo de la consultoria
"SOFTWARE LIBRE " brindan al sector, y por su contribucion a la empresarial.
| SISTEMAS DE INFORMACION generacion de impacto econdémico a nivel local
y nacional
¢ N\
©@
=
ASESORIA ASESORIA VALORES

- PLANES DE NEGOCIOS

- EXPORTACIONES

- CREACION DE MICROEMPRESAS
- PLANES DE NEGOCIOS

Enfoque al cliente
Confidencialidad
Creatividad e Innovacion
Compromiso




